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MeDirect pakt uit met
stunt bij de nieuwe
staatsbon

BELEGGING Wie intekent op de nieuwe staatsbon via het
platform van MeDirect, krijgt een half procent extra
rendement. Dat komt erop neer dat de bank bereid is
het product te verkopen met verlies.

Op 4 september komt 22 miljard
aan staatsbongeld vrij. Op 3 sep-
tember maakt de overheid be-
kend hoeveel de volgende staats-
bon netto zal opbrengen. In die
samenloop ziet de onlinebank
MeDirect een uitgelezen kans om
zichzelf in de markt te zetten.

Ze belooft aan iedereen die via
haar platform op de staatsbon in-

tekent een bonus van 0,50 pro-
cent. Als de verwachting bewaar-
heid wordt dat de nieuwe staats-
bon 2 procent netto zal opbren-
gen (2,86 procent bruto), wordt
het rendement 2,50 procent (3,57
procent bruto). Als u even meere-
kent: mocht de overheid opnieuw
een staatsbon met verlaagde roe-
rende voorheffing uitgeven, zou

de nieuwe bon netto 2,43 procent
opbrengen. De bonus van MeDi-
rect doet dus méér.

Lat ligt hoog

Met een bonus van 50 basispun-
ten legt MeDirect de lat voor alle
banken die hengelen naar de vrij-
komende staatsbonmiljarden erg
hoog. Santander Consumer Ban-
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king komt nog het dichtst in de
buurt van MeDirect. De bank
maakte donderdag bekend dat ze
de rente op haar termijnrekening
op één jaar tijdelijk verhoogt tot
3,20 procent bruto (2,24 procent
netto).

ING Bank belooft al een tijdje
een rentebonus, maar maakt pas
volgende vrijdag bekend hoe
hoog die wordt. De nieuwe kas-
bons die BNP Paribas Fortis op de
markt brengt, krijgen een maxi-
male brutorente van 2,90 procent
(2,03 procent). Dat houdt gelijke
tred met de staatsbon.

Naamsbekendheid

MeDirect maakt van de huidige
belangstelling voor de staatsbon
handig gebruik om haar naams-
bekendheid aan te scherpen. De
bank werpt zich op als een prij-
zenbreker die betere voorwaarden
aanbiedt dan anderen voor spa-
ren en beleggen. De grootste han-
dicap is evenwel dat MeDirect
weinig bekend is. Het is afwach-
ten in welke mate deze campagne
dat kan veranderen.

Maar de bank doet haar best:
ze gaf in februari en juni ook al
een bonus (van 0,20 procent) aan
wie via haar platform staatsbons

kocht. De bank verdeelde toen

respectievelijk 10 procent en

12 procent van de staatsbons die
door de banken werden verkocht.
Dat is aanzienlijk meer dan het
‘natuurlijke’ marktaandeel van
MeDirect, een bank met een ba-
lanstotaal van 4 miljard euro en
ongeveer 100.000 klanten.

MeDirect zal de

0,50 procent extra op
de staatsbon al in
oktober uitbetalen

MeDirect zal de bonus van 0,50
procent op de komende staats-
bon al in oktober uitbetalen. De
voorwaarde is wel dat spaarders
ingetekend hebben met geld dat
van een andere bank komt. MeDi-
rect kijkt daarvoor op 24 augus-
tus naar de klanttegoeden om te
kunnen bepalen of het ‘vers geld’
betreft. Elke klant kan ten hoog-
ste 250.000 euro aan staatsbons
kopen. Dat komt neer op een ex-
tra bonus van maximaal 1.250 eu-
ro netto per persoon.

Verkoop met verlies
MeDirect zal de staatsbon met
verlies verkopen, want de com-
missie die ze krijgt van het Agent-
schap voor de Schuld op de ver-
koop volstaat niet om de bonus af
te dekken. MeDirect verliest naar
schatting 0,20 procent op de ver-
koop van staatsbons.

“Ik geef dat geld liever uit aan
mijn klanten dan aan een marke-
tingcampagne. Deze actie geeft
ons visibiliteit. We hopen zo nieu-
we klanten en middelen aan te
trekken. Onze ervaring is dat wie
bij ons komt, blijft”, zegt Alain
Moreau, ceo van MeDirect.

Moreau is kritisch over de Bel-
gische (groot)banken. “Vorig jaar
waren ze erg traag om de geste-
gen marktrente door te geven aan
hun spaarders. Ze hebben toen
22 miljard euro zien wegvloeien
naar de staatsbon. Nu doen ze
hun best om zo veel mogelijk van
dat geld opnieuw binnen te ha-
len. Tk verwacht echter dat ze
straks de rente opnieuw verlagen.
Bovendien geven ze klanten die
niet trouw zijn geweest nu een
premiumservice. Ze bellen hen
op met voorstellen. Ik ben niet ze-
ker dat wie hen trouw blijft, de-
zelfde premiumservice zal krij-
gen.”

“Ik geef dat
bonusbedrag liever
aan klanten dan aan
een marketing-
campagne”

Alain Moreau
Ceo MeDirect

Volgens Moreau is de Belgi-
sche bankenmarkt een typisch
oligopolie. “Kenmerkend voor
zo’n markt is dat de concurrentie
beperkt is. En dan krijg je instru-
menten zoals de getrouwheids-
premie op spaarboekjes, die de
mobiliteit van het spaargeld af-
remmen. Het spaarboekje zou het
eenvoudigste product van banken
moeten zijn, terwijl zij er net iets
heel ingewikkelds van maken”,
zegt Moreau.

Hij wil ook dat de fiscale vrij-
stelling op het spaarboekje open-
getrokken wordt naar andere
spaar- en beleggingsproducten.
“Ik pleit voor één fiscaal mandje
waarin zowel de dividenden als de
interesten belanden.” Moreau
vindt dat een deel van de fiscale
vrijstelling op het spaarboekje in-
gepikt wordt door de banken.

Dat tegenover het stabiele
spaarboekje woonkredieten met
een vaste rente staan, relativeert
hij. “Ook in Nederland en Frank-
rijk heb je woonkredieten met
vaste rente. De tarieven daar wij-
ken niet fundamenteel af van de
Belgische banktarieven.”

MeDirect profileert zich al lan-
ger op haar tarieven voor spaar-
en termijnrekeningen, maar be-
gint zich nu meer en meer op te
werpen als beleggingsbank. Ze re-
kent geen instapkosten aan bij de
verkoop van beleggingsfondsen
en trackers. “We mikken op klan-
ten met een te beleggen vermo-
gen tussen 10.000 en 1 miljoen
euro”, zegt Moreau. “We bewijzen
dat je als bank meer kunt geven
op spaarrekeningen en geen kos-
ten hoeft aan te rekenen op beleg-
gingsfondsen.”

Pascal Dendooven
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